
Het creatieve
marketingbureau
met 5 poten!

De kracht van effectieve marketing ontdekken?



Poot 1: Geen verborgen kosten
Je neemt een dienst af en daar betaal
je voor. Zo simpel is het. We doen niet
aan verborgen kosten.

Poot 2: Een contract van een half
jaar tot een jaar
 Deze langere termijnstrategie stelt ons
toe in staat om resultaten te behalen.
Zo kunnen we continuïteit bieden,
diepgaand inzichten inwinnen en
succesvolle campagnes ontwikkelen.

We kunnen hier kort en krachtig
over zijn. Onze gouden formule is
gebaseerd en staat op 5 poten.

Poot 3: 360 Graden marketing
360 graden marketing integreert
verschillende kanalen en strategieën
om een consistente merkervaring te
creëren en interactie met
consumenten te bevorderen. Het
verhoogt merkbekendheid, loyaliteit en
conversie. Je kunt bij ons terecht voor
een volledig marketing pakket. 

Wie we zijn



5 poten
naar succes.

Poot 4: Afspraak = afspraak
Afspraak = afspraak, zo simpel is het.
Wij streven naar uitmuntendheid in
onze dienstverlening en houden ons
altijd aan onze beloften. 

Klanttevredenheid staat voorop, en
daarom verzekeren we dat onze
marketingafspraken nauwkeurig
worden nagekomen. Je kunt op ons
rekenen voor een effectieve en
resultaatgerichte samenwerking.

Poot 5: Liefde voor het
marketingvak
Liefde voor het marketingvak drijft ons
dagelijks om onze passie na te jagen.
Met een groot netwerk van
gelijkgestemde professionals en een
scherp oog voor de laatste trends in
de branche, zijn wij altijd op de hoogte
van de nieuwste ontwikkelingen. Dit
stelt ons in staat om ons werk en
effectief uit te voeren. 

Zo hou jij tijd over voor de zaken waar
je écht energie van krijgt!

Onze gouden 
formule.



Het schaap met 5 poten
verwijst naar iets wat van 
alle markten thuis is.

Waarom een schaap met 5 poten?



De marketing 
funnel.

Een strakke strategie op basis van de
marketing funnel
De marketing funnel is een concept dat de
reis van potentiële klanten van
bewustwording tot aankoop visualiseert. Het
begint met bewustwording, waarbij
consumenten voor het eerst kennismaken
met jouw merk. Vervolgens tonen ze
interesse en willen ze meer weten. Daarna
overwegen ze verschillende opties en
evalueren ze jouw aanbod. Als ze tevreden
zijn, nemen ze de aankoopbeslissing. Na de
aankoop is het belangrijk om de klantrelatie
te onderhouden en herhaalaankopen te
stimuleren.

Door de klantreis te optimaliseren, kun je de
conversiepercentages verbeteren en
duurzame klantrelaties opbouwen. 

Marketingschaap kan inspelen op elke fase
in deze funnel. Samen bepalen we een
strategie die goed inspeelt op elke fase
waarin de klant zich bevind. 

1. 2. 3. 4. 5.
Bewustwording Interesse Overweging Aankoopbeslissing Actie

Altijd een strategie op maat



Op maat
gemaakt

Regelmatige
rapportages

Proactieve
houding

01

We lopen nooit
achter

0302 04

Wij creëren effectieve
strategieën en
campagnes die
aansluiten op jouw
doelstellingen

Meedenken, nieuwe
kansen identificeren en
voortdurend streven
naar verbetering. Dat is
wat we doen!

We zijn transparant over
de voortgangen en
sturen bij waar nodig.

We zijn altijd op de hoogte
van de nieuwste
marketingontwikkelingen.

Wat je van ons
kunt verwachten.

(Dus jij ook niet!)



Onze diensten 
op een rij.
SEO

Google advertenties

Social media content

Social media advertertenties

Fotografie

Animatie video's

Drone shots

E-mail marketing 

Branding 

Drukwerk

Reclame productie

Copywriting

Websites

360 graden campagnes



0636426349
info@marketingschaap.nl

De kracht van
effectieve marketing
ontdekken?
Heel hard mekkeren kan, maar bellen,
mailen of appen mag ook!
Geheel vrijblijvend natuurlijk.


